
حریمي وشنط أحذیة محل مشروع جدوى دراسة

 نظرًا كبیرًا نجاحًا تحقق التي الواعدة التجاریة المشاریع من الحریمي والشنط الأحذیة محل مشروع یعد

 مفصلة جدوى دراسة عمل ویجب النسائیة، والأزیاء الموضة منتجات على والمتزاید المستمر للإقبال

 المتوقعة، والإیرادات والتكالیف، السوق، تحلیل متضمنة حریمي وشنط أحذیة محل لمشروع

التسویق. واستراتیجیات

حریمي وشنط أحذیة محل مشروع جدوى دراسة

 جید، بشكل لھ التخطیط تم إذا والمربحة الناجحة المشاریع من یعتبر حریمي وشنط أحذیة محل مشروع

 واستدامة كبیر نجاح تحقیق یمكن المتوقعة الإیرادات وتحدید التكالیف، وتقدیر السوق، تحلیل خلال ومن

المرجوة. الأھداف تحقیق لضمان الفعال والتسویق العملاء وخدمة بالجودة بالاھتمام ینصح كما السوق في

والطلب: السوق حجم
 الاجتماعیة، والفئات الأعمار مختلف من النساء المستھدف السوق یشمل المستھدف: السوق●

والطالبات. العاملات النساء وخاصة
 الموضة تغیر مع خاصة ومتصاعدًا، مستمرًا طلبًا الحریمي والشنط الأحذیة سوق یشھد الطلب:●

الاجتماعیة. المناسبات وتنوع الموسمیة
 بالإضافة والمتوسطة، الصغیرة التجاریة المحلات من متعددین منافسین السوق یتضمن المنافسة:●

العالمیة. والماركات الكبرى التجاریة العلامات إلى

المستھدفة: الفئة
عامًا. 45و 18 بین النساء●
والمرتفع. المتوسط الدخل ذات الفئات●
المستمر. والتسوق بالموضة المھتمات●

التكالیف:
سنویًا. دولار 10000-5000 بمتوسط والمساحة، الموقع حسب یتراوح المحل: إیجار●
دولار. 5000-3000 حوالي وتبلغ والإضاءة، والدیكور، الرفوف، تشمل المحل: تجھیزات●
دولار. 15000-7000 من الحریمي والشنط الأحذیة شراء تكالیف تتراوح الأولي: المخزون●
شھریًا. دولار 1000-500 حوالي الإیجار:●
ومدیر). (لبائعین شھریًا دولار 3000-2000 حوالي الرواتب:●
شھریًا. دولار 500-200 حوالي والمرافق: الكھرباء●
شھریًا. دولار 700-300 حوالي والإعلانات: التسویق●



المتوقعة: الإیرادات
دولار. 150-50 الأحذیة: بیع سعر متوسط●
دولار. 200-30 الشنط: بیع سعر متوسط●
 حوالي تبلغ الشھریة الإیرادات فإن دولار، 70 سعر بمتوسط الشھر في قطعة 100 بیع تم إذا●

دولار. 7000
دولار. 84000 حوالي تكون المتوقعة السنویة الإیرادات●

التسویق: استراتیجیات
المحلیة. الصحف في والإعلانات الإعلانیة اللوحات استخدام●
التجاریة. والمعارض المحلیة الفعالیات في المشاركة●
الاجتماعي. التواصل وسائل على وصفحات إلكتروني موقع إنشاء●
بالمحل. الوعي لزیادة الإنترنت عبر المدفوعة الإعلانات استخدام●
الدائمین. للعملاء خاصة وخصومات عروض تقدیم●
المنتجات. لترویج الاجتماعي التواصل وسائل على المؤثرین مع التعاون●

الربحیة: تحلیل
 خلال الاستثمار على العائد تحقیق یمكن المتوقعة والإیرادات والتشغیلیة التأسیسیة التكالیف إلى بالنظر

التشغیل. من الثانیة إلى الأولى السنة
شھریًا. دولار 3000-2000 حوالي المتوقع الربح ھامش یكون الشھریة التشغیلیة التكالیف تغطیة بعد

المحلات في الأحذیة عرض طریقة

 الذكي التقسیم خلال ومن بالتفاصیل، واھتمامًا جیدًا تخطیطًا یتطلب المحلات في جید بشكل الأحذیة عرض

 تسوق تجربة خلق یمكن الموسمي والعرض الجیدة، والإضاءة المناسبة، الرفوف واستخدام للمساحة،

 المواسم بحسب للتغییر وقابلة مرنة العروض تكون أن یجب كما المبیعات من وتزید العملاء تجذب ممیزة

 الأحذیة لعرض الفعالة الطرق بعض وإلیك باستمرار، وجذبھم العملاء احتیاجات تلبیة لضمان والموضة

المحلات: في
 أحذیة ریاضیة، (أحذیة الأحذیة أنواع حسب أقسام إلى المحل تقسیم یمكن أقسام: إلى المحل تقسیم●

أطفال). رجالیة، (نسائیة، المستھدفة الفئة حسب وأیضًا إلخ) صنادل، كاجوال، أحذیة رسمیة،
 جمیع إلى الوصول سھولة یتیح بشكل المنتجات توزیع یجب متوازن: بشكل المنتجات توزیع●

تكدس. أو ازدحام دون والأحجام الأنواع
 للتعدیل قابلة ورفوف زجاجیة، وخزائن مفتوحة، رفوف استخدام یمكن متنوعة: رفوف استخدام●

وجذاب. منظم بشكل الأحذیة لعرض
 جذب في یساعد أن یمكن الارتفاع من مختلفة مستویات على الأحذیة ترتیب بالارتفاعات: الاھتمام●

المعروضة. المنتجات جمیع إلى العملاء انتباه



 التي المنتجات اختیار العملاء على یسھل أن یمكن الألوان حسب الأحذیة ترتیب الألوان: تنسیق●

الانتباه. جذب في ویساھم أذواقھم تناسب
 أو الصیفیة الأحذیة مثل الموسمیة الأحذیة لعرض المحل من جزء تخصیص الموسمیة: العروض●

الموسم. حسب العملاء احتیاجات تلبیة في یساعد الشتویة
 كیفیة تصور في العملاء یساعد واقعي بشكل الأحذیة لعرض عارضات استخدام العارضات:●

ارتدائھا.
 إلى تشیر ترویجیة لوحات مع بارزة مواقع في الأحذیة من نماذج وضع یمكن الترویجیة: النماذج●

الخاصة. والخصومات العروض
المنتجات. رؤیة وضوح لضمان المحل أنحاء جمیع في جیدة إضاءة توفیر العامة: الإضاءة●
 معینة مناطق أو معینة منتجات على الضوء لتسلیط الموجھة الإضاءة استخدام الموجھة: الإضاءة●

إلیھا. الانتباه ویجذب المنتجات جمال یبرز مما المحل، داخل
 الشراء عملیة یسھل أن یمكن والمواصفات الأسعار توضح لافتات وضع التوضیحیة: اللافتات●

العملاء. على
 یمكن والخصومات العروض عن للإعلان وجذابة ملونة ملصقات استخدام الترویجیة: الملصقات●

المنتجات. على الزبائن إقبال من یزید أن
 راحتھم إلى یضیف الأحذیة تجربة أثناء العملاء لجلوس مریحة مقاعد وجود مریحة: مقاعد توفیر●

بالشراء. القرار اتخاذ عملیة ویسھل
 تجربة یعزز ازدحام دون بحریة الأحذیة لتجربة كافیة مساحات تخصیص للتجربة: مساحات●

التسوق.
 ویشجع إیجابیًا انطباعًا یعكس مستمر بشكل المحل وترتیب نظافة على الحفاظ الدائمة: النظافة●

المحل. داخل أطول لفترة البقاء على العملاء
 للعودة العملاء ویجذب الركود یمنع دوري بشكل العرض وتجدید ترتیب إعادة الدوري: التحدیث●

أخرى. مرة والتسوق

أحذیة محل دیكور

 المناسبة، والمواد الألوان واختیار المساحة، تخطیط في الجید التفكیر یتطلب الأحذیة محل دیكور تصمیم

 الزخرفیة بالتفاصیل والاھتمام وجمالھا، جودتھا یبرز بشكل المنتجات عرض وتنظیم جیدة، إضاءة وتوفیر

 یساھم مما العملاء، من المزید ویجذب التسوق تجربة من یعزز الأحذیة لتجربة مریحة مساحات وتوفیر

أحذیة: محل دیكور لتصمیم والنصائح الأفكار بعض یلي وفیما المحل، ونجاح المبیعات زیادة في
 جمیع إلى الوصول لھم وتتیح العملاء حركة تسھل بطریقة المساحة تصمیم یجب الذكي: التخطیط●

المحل. أقسام لجمیع واضحة رؤیة لتوفیر المفتوح التخطیط استخدام ویمكن بسھولة، المنتجات
 في یساعد الأحذیة لعرض والجدران العمودیة الرفوف استخدام العمودیة: المساحة من الاستفادة●

المتاحة. المساحة من القصوى الاستفادة



 ویمكن مریح، جو وخلق الانتباه جذب في كبیرًا دورًا تلعب الألوان المناسبة: الألوان اختیار●

 الألوان من لمسات إضافة مع أساسي كلون والرمادي الأبیض مثل المحایدة الألوان استخدام

المحل. جمالیة لتعزیز الأخضر أو كالأزرق الزاھیة
 المنتجات، وفخامة جودة یعكس والمعادن والزجاج الخشب مثل مواد استخدام الجودة: عالیة المواد●

جمیل. بشكل الأحذیة إبراز في وتساعد أنیقة لمسة تضیف والزجاجیة الخشبیة والرفوف
 بوضوح، المنتجات رؤیة في العملاء تساعد ومریحة قویة عامة إضاءة توفیر العامة: الإضاءة●

الأحذیة. لمحل مثالیة تعتبر الدافئة البیضاء والإضاءة
 أو الممیزة المنتجات بعض على الضوء لتسلیط موجھة إضاءة استخدام الموجھة: الإضاءة●

ذلك. لتحقیق السقف من المتدلیة الأضواء أو الكاشفة الأضواء استخدام ویمكن الخاصة، العروض
 تنظیم في یساعد الأحذیة لعرض مختلفة بأحجام مفتوحة رفوف استخدام المفتوحة: الرفوف●

الوصول. سھلة وجعلھا المنتجات
 في یساعد الجدیدة أو الممیزة الأحذیة لعرض زجاجیة واجھات استخدام الزجاجیة: الواجھات●

الخارج. من العملاء انتباه جذب
 ممیز بشكل الأحذیة من متنوعة مجموعة لعرض الدوارة الأرفف استخدام یمكن الدوارة: الأرفف●

وجذاب.
 في وضعھا ویمكن للمحل، ومنعشة طبیعیة لمسة تضیف داخلیة نباتات إضافة الداخلیة: النباتات●

الرفوف. على أو الزوایا
 الأحذیة لرؤیة فرصة العملاء ویعطي الواسعة بالمساحة الشعور من یعزز المرایا استخدام المرایا:●

مختلفة. زوایا من
 یضیف الموضة أو بالأحذیة تتعلق أنیقة فوتوغرافیة صور أو فنیة لوحات وضع الفنیة: اللوحات●

للمحل. فنیة لمسة
 راحتھم من یعزز الأحذیة تجربة أثناء العملاء لجلوس مریحة مقاعد توفیر المریحة: المقاعد●

أطول. لفترة البقاء على ویشجعھم
 تكون أن یجب كما ازدحام دون بحریة الأحذیة لتجربة كافیة مساحة تخصیص التجربة: مساحة●

كافیة. وأضواء بمرایا مزودة المساحة ھذه
 والعروض الترویجیة الفیدیوھات لعرض رقمیة عرض شاشات استخدام الرقمیة: العرض شاشات●

الانتباه. جذب في ویساعد عصریة لمسة یضفي الخاصة
كفاءة. وأكثر أسرع وجعلھا الدفع عملیة لتسھیل ذكیة بیع بنقاط المحل تجھیز الذكیة: البیع نقاط●
 في یساعد والخصومات الترویجیة للعروض المحل داخل أركان تخصیص المخصصة: الأركان●

المبیعات. وزیادة العملاء جذب
 جذاب بشكل والخصومات العروض عن للإعلان ترویجیة لوحات استخدام الترویجیة: اللوحات●

ومرئي.


