
وفواكه خضار بيع محل مشروع جدوى دراسة

 الدائم للطلب نظراً الوقت، نفس في والمربحة البسيطة المشاريع من والفواكه الخضار بيع مشاريع تعتبر

ً المشاريع من النوع هذا ويُعد المستهلكين، قبل من الطازجة المنتجات على والمتزايد  للأشخاص مناسبا

 مشروع جدوى دراسة عمل يجب كما مجزٍ وبعائد التكاليف بأقل صغير مشروع بدء إلى يسعون الذين

المشروع. نجاح لضمان الاعتبار في أخذها يجب التي المختلفة الجوانب تشمل وفواكه خضار بيع محل

وفواكه خضار بيع محل مشروع جدوى دراسة

 فيها البدء شخص لأي يمكن التي والبسيطة المربحة المشاريع من وفواكه خضار بيع محل مشروع يعد

 هذا في مستدام نجاح تحقيق يمكن بدقة السوق ودراسة الجيد التخطيط خلال ومن التكاليف، من بقليل

 وتنفيذ المناسب، الموقع واختيار والخدمات، المنتجات في العالية الجودة تحقيق أن كما المجال

المشروع. هذا في النجاح مفاتيح هي فعالة تسويقية استراتيجيات

المشروع أهداف
للمستهلكين. الجودة وعالية طازجة وفواكه خضار منتجات توفير●
مستدام. مادي ربح تحقيق●
محلية. عمل فرص توفير في المساهمة●
الصحي. الغذاء تناول بأهمية الوعي وزيادة المحلية المنتجات دعم●

السوق دراسة
 الأسواق من بالقرب أو مزدحمة سكنية منطقة في استراتيجي موقع اختيار يجب الموقع:●

الزبائن. من مستمر تدفق لضمان التجارية والمجمعات
الصغيرة. التجزئة ومتاجر الفنادق، المطاعم، العائلات، المحتملين: الزبائن●
 دراسة إلى بالإضافة لديهم، والضعف القوة نقاط وتحديد المنطقة في المنافسين تحليل المنافسة:●

المنتجات. وجودة المقدمة الأسعار

الطلب تحليل
 التغيرات بعض مع العام طوال مستمراً والفواكه الخضار على الطلب يعتبر الطلب: استمرارية●

المنتجات. من محددة أنواع في الموسمية
 وتقديم الأسعار تقلبات مراعاة يجب لذا الموسم، حسب والفواكه الخضار أسعار تختلف الأسعار:●

تنافسية. عروض

التكاليف
المحل. وحجم الموقع حسب يختلف المحل: إيجار●



العرض. وأدوات الطاولات، الأرفف، الثلاجات، تشمل التجهيزات:●
المعنية. الجهات من اللازمة التراخيص على الحصول تكاليف التراخيص:●
الموردين. من والفواكه الخضار شراء تكلفة الخام: المواد●
محاسب(. وتفريغ، تحميل عمال )بائعين، الموظفين رواتب الأجور:●
والإعلانات. التسويقية الحملات تكاليف التسويق:●

الإيرادات
 مجزٍ، ربح هامش تحقيق تضمن تنافسية بأسعار والفواكه الخضار بيع خلال من الإيرادات تحقيق يمكن

المقدمة. الخدمة وجودة الزبائن وعدد الموقع على الإيرادات حجم ويعتمد

التسويق
والمنشورات. الإعلانية اللوحات مثل المحلية الإعلانات استخدام المحلي: الإعلان●
 العروض لنشر الاجتماعي التواصل منصات على صفحات إنشاء الاجتماعي: التواصل وسائل●

الجديدة. والمنتجات
الزبائن. من المزيد لجذب وخصومات عروض تقديم الترويجية: العروض●
مستمر. بشكل الطازجة والفواكه بالخضار لتزويدهم شراكات عقد والفنادق: المطاعم مع التعاون●

العمليات إدارة
 إدارة خلال من الهدر وتجنب دائم بشكل الطازجة المنتجات توفر ضمان المخزون: إدارة●

فعال. بشكل المخزون
الزبائن. رضا لضمان المنتجات وجودة المحل نظافة على المحافظة والنظافة: الجودة●
 العودة على الزبائن لتشجيع متميزة عملاء خدمة تقديم على الموظفين تدريب العملاء: خدمة●

مجدداً.

وفواكه خضار بيع محل مشروع أرباح

 الصافية، الأرباح زيادة وبالتالي الربح هامش زيادة إلى تؤدي أن التكاليف وتقليل الإيرادات لزيادة يمكن

 السوق في التنافسية مثل المحلية العوامل على بناءً تختلف وقد تقديرية، الأرقام هذه تكون أن المهم ومن

 بالدولار وفواكه خضار بيع محل مشروع لأرباح تقدير ولتقديم التكاليف، إدارة وكفاءة التسعير وسياسات

والتكاليف: الإيرادات على تؤثر عوامل عدة في النظر يجب الأمريكي

الأساسية: التقديرات
 حجم على اعتمادًا شهريًا، دولار 20,000 إلى دولار 5,000 بين المحل إيرادات تتراوح أن يمكن●

المقدمة. المنتجات وجودة الموقع، المحل،
الإيرادات. لزيادة تنافسية وبأسعار عالية جودة ذات منتجات تقديم يفضل●



 هذه تتراوح أن ويمكن الصيانة، وتكاليف والكهرباء، المياه فواتير الإيجار، تشمل التشغيل: تكاليف●

المحل. وحجم الموقع على اعتمادًا شهريًا، دولار 5,000 إلى دولار 1,000 بين التكاليف
 الموردين. من والفواكه الخضار شراء تكاليف تشمل الخام: المواد تكاليف●

شهريًا. دولار 10,000 إلى دولار 2,000 بين التكاليف هذه تتراوح أن يمكن●

الشهرية: الأرباح تقدير
كالتالي: الشهرية الأرباح نقدر أن يمكن أعلاه المذكورة الأرقام على بناءً

دولار. 20,000 إلى دولار 5,000 بين تتراوح شهرية إيرادات●
دولار. 15,000 إلى دولار 3,000 بين تتراوح شهرية تكاليف●

الربح: هامش
 إذا المثال سبيل وعلى الشهرية، الإيرادات من كنسبة الربح هامش نحسب أن يمكن الأرقام هذه على بناءً

 الربح يكون دولار، 15,000 حوالي الشهرية والإيرادات دولار 10,000 حوالي الشهرية التكاليف كانت

%.33 حوالي ربح هامش يمثل مما دولار، 5,000 حوالي الشهري

المشروع في بيعها يتم التي والفواكه الخضار أنواع

 الخضروات يشمل مما للزبائن، الخيارات من واسعة مجموعة تقديم والفواكه الخضار بيع مشروع يتيح

 وتنوع احتياجاتهم لتلبية والفواكه الخضار من متنوعة مجموعة تقديم ويمكن اللذيذة، والجذابات الورقية،

المشاريع: هذه مثل في بيعها يتم ما عادة التي الشائعة الأنواع بعض وإليك طلباتهم،
 البيضاء الطماطم بيرل، البلاك الطماطم الكرزية، الطماطم مثل الأصناف مختلفة طازجة طماطم●

الخضراء. والطماطم الكبيرة،
الفرنسي. والخيار الإنجليزي والخيار العادية الأنواع بين متنوع طازج خيار●
الذهبية. والبطاطس الحمراء، البطاطس الحلوة، البطاطس مثل متنوعة طازجة بطاطس●
والبرتقالي. الأصفر، الأحمر، الأخضر، مثل متعددة بألوان حلو فلفل●
الأخضر. والباذنجان الأرجواني الباذنجان مثل المختلفة بأنواعه طازج باذنجان●
والكرفس. والبروكلي والجرجير والكرنب السبانخ مثل الورقية الخضروات●
الأخضر. والتفاح الجالا، الفوجي، سميث، الجراني مثل الأصناف مختلف من طازج تفاح●
الحلو. والليمون الحامض والليمون والفالنسيا النافيل مثل المختلفة بأنواعه طازج وليمون برتقال●
طازج. وأناناس طازج، مانجو طازج، موز●
طازج. وتوت طازجة، فراولة طازج، عنب●
طازج. ومشمش طازج، خوخ طازجة، كمثرى●
طازج. وشمام طازج بطيخ●
الطازج. والثوم والأحمر، الأبيض البصل مثل المختلفة بأصنافه طازج بصل●
البقدونس. وجذور شمندر، كرفس، طازجة، جزر●



الأخضر(. العسل قرع عسل، قرع )يقلب، وقرع بأنواعها، طازجة كوسة●
ومجمدة. طازجة بازلاء طازجة، وصفراء خضراء فاصوليا●
بأصنافه. أخضر( )أسود، وزيتون طازج، كرز●
البري. والعنب والأحمر، الأزرق التوت●


