
عقاريتسویقمكتبجدوىدراسة

مكتبفتحیعتبرالعقاراتعلىالطلبفيالمستمرةوالزیادةالسریعالعمرانيالتطورظلفي
أساسیاًعنصرًاالعقاريالتسویقویعدجیدة،مالیةعوائدیحققواعدًامشروعًاعقاريتسویق
القیمةمنویعززوالمستثمرین،المشترینجذبفيیسھمحیثالعقاریة،المشاریعلنجاح

تسویقمكتبلفتحالمختلفةالجوانباستعراضإلىتھدفالدراسةوھذهللعقارات،السوقیة
.المشروعلمتطلباتمبدئيماليتحلیلتقدیممععقاري،

عقاريتسویقمكتبجدوىدراسة

تشھدالتيالأسواقفيخاصةواعدة،استثماریةفرصةالعقاريالتسویقمكتبمشروعیعد
یمكنمتینة،تسویقواستراتیجیةدقیقةجدوىدراسةإعدادخلالومنكبیرًا،عقاریاًنشاطاً
.ممتازةمالیةعوائدتحقیق

:المشروعأھمیة

یوفرمماوالشراء،البیععملیةتسھیلفيمحوریاًدورًایلعبالعقاريالتسویق●
.العملاءعلىوالجھدالوقت

ھذهمنیتجزألاجزءًاوالإلكترونيالرقميالتسویقأصبحالحدیثةالأسواقفي●
منصاتعبرالعملاءمنواسعةلشریحةالوصولعلىیساعدحیثالعملیة،
.الإلكترونیةوالمواقعالاجتماعيالتواصل

:المشروعأھداف

الحملاتوإعدادالرقمي،التسویقتشملمتكاملةعقاريتسویقخدماتتقدیم●
.العقاراتوإدارةالترویجیة،

.المتاحةالعقاریةالخیاراتحولوالمشترینللمستثمریناستشاراتتوفیر●

العقاراتمطوريمعالتعاونخلالمنمستدامةأرباحوتحقیقالمبیعاتزیادة●
.البناءوشركات

:المشروعمكونات



المدنمثلمرتفععقاريبنشاطتتمتعمنطقةفياستراتیجيموقعاختیار:الموقع●
.الناشئةالعمرانیةالمناطقأوالكبیرة

عقاریین،وكلاءیتضمنمتخصصًافریقاًالعقاريالتسویقمكتبیتطلب:الفریق●
.الترویجيالمحتوىلإنشاءجرافیكومصمميرقمیین،ومسوقین

الرقمي،التسویقوبرامج،)CRM(العملاءإدارةبرامج:التقنیةالتجھیزات●
.فعالةإعلاناتإنشاءتتیحالتيوالأدوات

الاجتماعي،التواصلومنصاتالإنترنتعبرقویةتسویقاستراتیجیة:التسویق●
.العامةالعلاقاتإلىإضافة

:المالیةالدراسة

إلى2,000بینیتراوحوقدوالمساحة،الموقعحسبیختلف:المكتبإیجار●
.شھریاًدولار5,000

الكمبیوتر،أجھزةمثلالمكتبیةوالأجھزةالأثاث،تشمل:المكتبیةالتجھیزات●
.دولار10,000إلىتصلقدالمبدئیةالمیزانیة.والطابعات

وتأمیناللازمةالتراخیصعلىالحصولالضروريمن:والتأمینالتراخیص●
.دولار2,000حواليیكلفقدمماالعقود،

تصلمبدئیةبمیزانیةالمطلوبة،الخبراتحسبالرواتبتتراوح:الموظفینرواتب●
.شھریاًدولار15,000-8,000إلى

وسائلعبرالإلكترونيللترویجالمیزانیةمنجزءیخُصص:والإعلاناتالتسویق●
5,000-2,000بینتتراوحبمیزانیةالمدفوعة،والإعلاناتالاجتماعيالتواصل
.شھریاًدولار

:المتوقعةالإیرادات

یبلغعمولةوبمتوسطشھریاً،تأجیرھاأوبیعھایتمالتيالعقاراتعددعلىالإیراداتتعتمد
دولار20,000إلىتصلقدشھریةأرباحتحقیقللمكتبیمكنالعقارقیمةمن5%-2%

.الكبیرالنشاطحالفيوأكثر



:النجاحعوامل

.الأعمالمنالمزیدوجذبالعملاءثقةعلىللحفاظبفعالیةالعملاءعلاقاتإدارة●

.الجمھورمنأوسعلشریحةالوصوللضمانالرقميالتسویقتقنیاتمعالتكیف●

علىالحصولفرصلتعزیزالعقاراتمطوريمعقویةعلاقاتشبكةبناء●
.كبیرةتسویقیةمشروعات

:المحتملةالمخاطر

وبالتاليالعقاريالطلبعلىالاقتصادیةالظروفتؤثرقد:الاقتصادیةالتقلبات●
.المبیعاتمستوىعلى

لضمانتمیزاستراتیجیاتیتطلبممابالمنافسینمليءالسوق:الشدیدةالمنافسة●
.النجاح

المحلیةالعقاريالسوقتوجھاتمواكبةالضروريمن:العقاريالسوقتغیرات●
.الخسائرلتجنبوالعالمیة

العقاري؟التسویقشركاتتعملكیف

تسویقعلىتركزحیثالعقارات،صناعةفيمحوریاًدورًاتلعبالعقاريالتسویقشركات
جذبتستھدفمتنوعةاستراتیجیاتخلالمنتجاریةأوسكنیةكانتسواءالعقاراتوبیع

لترویجالحدیثةوالتقنیاتالمنظمةالخطواتمنمجموعةعلىوتعتمدوالمستثمرین،المشترین
.والشراءالبیععملیاتوتسھیلالعقارات،

المستھدفالسوقتحدید

ھذاویتطلبالمستھدف،السوقتحلیلھيالعقاريالتسویقشركاتعملفيخطوةأول
:مثلالمستھدفین،المستثمرینأوالمشترینلفئاتدقیقةدراسةالتحلیل

.العقاراتتأجیرأوشراءعنتبحثالتيالعمریةالفئات●

.الشرائیةوالقدرةالدخلمستوى●



.العقاراتعلىالعاليالطلبذاتالجغرافیةالمناطق●

التحلیلھذاعلىبناءًالتسویقیةاستراتیجیاتھاوتوجھالمحتملینالعملاءتحددالشركة●
.والطلببالاستقراریتسمالذيوالسوقالحیویةالمناطقعلىالتركیزمع

:للعقاراتالترویج

مختلفةبطرقالعقاراتترویجفيالعقاريالتسویقشركةتبدأالمستھدفالسوقتحدیدبعد
:مثل

والمواقعالاجتماعيالتواصلمنصاتاستخدام:الإنترنتعبرالإعلانات●
.العقاراتلعرضالعقاریةالإلكترونیة

المستھدفةالعملاءقاعدةإلىتسویقیةرسائلإرسال:الإلكترونيالبریدعبرالتسویق●
.والخصوماتالعروضلتقدیم

المقالاتمثلالعقارات،حولومفیدغنيمحتوىإنشاء:بالمحتوىالتسویق●
.استثمارھاأوالعقاراتشراءحولنصائحتقدمالتيوالمدونات

فيالإعلانیةاللوحاتأوالصحفأوالتلفزیونیةالإعلاناتمثل:التقلیدیةالإعلانات●
.الشوارع

:الرقميالتسویق

.العقاريالتسویقشركاتعملمنأساسیاًجزءًاالرقمیةالتقنیاتأصبحت●

لجذبوإنستغرامفیسبوكمثلمنصاتعلىالممولةالإعلاناتاستخدامیمكن●
ظھورلضمان)SEO(البحثمحركاتتحسینإلىبالإضافةالمحتملین،العملاء

.الإنترنتعلىالبحثنتائجمقدمةفيالعقارات

عبرللعملاءواقعیةتجربةلتقدیمالافتراضیةالعقاراتجولاتاستخدامیمكنكذلك●
.فعلیاًالعقارلزیارةالحاجةدونالإنترنت

:والملاكالمطورینمععلاقاتبناء



والملاكالعقاریینالمطورینبینكوسیطتعملماغالباًالعقاريالتسویقشركات●
.أخرىجھةمنوالمستثمرینوالمشترینجھة،من

جدیدةعقاراتعلىالحصوللضمانالمطورینمعقویةعلاقاتالشركاتتبني●
.للتسویقوجذابة

.وناجحةعادلةصفقاتلضمانالأطرافبینالمفاوضاتبإدارةتقومكما●

:المبیعاتإدارة

المشترینوجذبالترویجمرحلةمنبدءًابالكاملالبیععملیةإدارةالشركةتتولى●
.الصفقاتوإتمامالأسعارعلىالتفاوضإلىوصولاًالمحتملین،

والتأكدالقانونیةالعملیةمتابعةلیشملیمتدبلفقط،التسویقعلىیقتصرلادورھا●
.والدفعالعقودمثلبالبیعالخاصةالإجراءاتاكتمالمن

:استشاریةخدماتتقدیم

:مثلوالمستثمرین،للمشتریناستشاریةخدماتأیضًاالعقاريالتسویقشركاتتقدم

.للشراءالمناسبةالعقاراتحولنصائحوتقدیمالعقاراتتقییم●

.الأفضلالاستثماریةالفرصلتحدیدالاستثمارعلىالعوائدتحلیل●

.للعملاءمناسبةتمویلیةخططاقتراح●

:التسویقیةالحملاتأداءتحلیل

البیاناتوتحلیلالتسویقیةحملاتھاأداءبمتابعةأیضًاتقومالعقاريالتسویقشركات●
.بھاالمتعلقة

الشركة،بھاتقومالتيوالحملاتالإعلاناتفعالیةمدىتحدیدفيالتحلیلھذایساعد●
.المبیعاتوزیادةالأداءلتحسینالنتائجعلىبناءًاستراتیجیاتھاوتعدیل

:الإدارةفيالتكنولوجیااستخدام



بشكلوالمشاریعالعملاءلإدارةالتكنولوجیاعلىالعقاريالتسویقشركاتتعتمد●
.فعال

استفساراتمتابعةللشركةیمكن)CRM(العملاءعلاقاتإدارةأنظمةخلالمن●
.بكفاءةوإدارتھاالعملاء

وحفظالعقارات،قوائموتحدیثلتنظیمالعقاراتإدارةبرامجاستخدامیمكنكما●
.والعقودالمالیةبالمعاملاتالخاصةالبیانات

:السوقمعوالتكیفالابتكار

التغیراتمعوالتكیفالابتكارإلىدائمةحاجةفيالعقاريالتسویقشركاتتظل●
.السوقفي

إلىالشركاتتحتاجالرقمیةالأدواتعلىالاعتمادوزیادةالتكنولوجیاتطورمع●
الاستمراریةلضمانالعقاريالتسویقتقنیاتأحدثوتبنيالسوقاتجاھاتمتابعة

.المنافسةمجالفيوالنجاح

:قویةسمعةبناء

:خلالمنوذلكالسوق،فيجیدةسمعةبناءعلىالعقاريالتسویقشركاتتعتمد

.للعملاءومتمیزةالجودةعالیةخدماتتقدیم●

.بالمواعیدوالالتزامالتعاملاتفيالشفافیةعلىالحفاظ●

.المختلفةالأطرافمعالتعاملفيالأخلاقیةبالمعاییرالالتزام●


